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C e promoteur est actif sur-
tout à Méribel, station de 
sports d’hiver du domaine 

des 3 Vallées. Il bénéficie de la 
rareté des biens situés au-delà de la 
limite pluie-neige de 1.700 mètres 
d’altitude. Il se distingue aussi par 
une spécialisation sur le créneau 
des biens de luxe. Troisième parti-
cularité : il est intégré verticale-
ment (architectes, gestion du 
chantier, prestations hôtelières...). 
Une fois les appartements vendus, 
les chalets deviennent des mini-
hôtels. Résultat : en 2025, la marge 
d’exploitation s’est élevée à 20,8 %, 
contre 8 % pour un acteur classi-
que comme Kaufman & Broad. 
Sur les 15 programmes en cours, le 

plus important est Allodis, dont le 
volume d’affaires, service inclus, 
est estimé à 240 millions d’euros, 
bien plus qu’un projet classique, 
de 70 à 80 millions. Il s’agira d’une 
résidence de 23 appartements à 
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matérialiser cette année. Au 
premier trimestre, seules 
3 filiales, sur les 19 qui compo-
sent le groupe, étaient en 
décroissance. La direction voit 
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L ’entreprise quimpéroise 
Entech fait partie des rares 
rescapées de la vague 

d’introductions du début de la 
décennie, avec un cours record 
de 12 € le 1er juin, presque le dou-
ble de son prix d’offre de 2021. 
Elle a, depuis, effectué un par-
cours vertueux au service des 
acteurs de la transition énergéti-
que. Entech développe des pro-
jets de parcs solaires et éoliens 
pour de grands énergéticiens et, 
désormais, pour son propre 
compte, ainsi que les logiciels 
pour piloter ces installations, qui 
intègrent de plus en plus du stoc-
kage. La coentreprise avec Eif-
fage Energie Systèmes permet 
aujourd’hui à Entech de viser de 
plus gros projets.
Son chiffre d’affaires progresse 
rapidement, ce qui permet au 
groupe de mieux absorber 
ses coûts fixes, comme l’expli-

quait, fin mars, son PDG et prin-
cipal actionnaire, Christopher 
Franquet, et d’être désormais 
profitable.

Premier dividende
Entech a annoncé pour 2025 des 
facturations de 76 millions 
d’euros, contre 35 millions en 
2024, exercice raccourci à neuf 
mois. L’entreprise a dégagé une 
marge d’Ebitda de 5,8 % et un 
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metall ou le suédois Photonics 
Sweden. C’est pourquoi le mix-
produit penche de plus en plus 
en faveur de la division photo­-
nique, qui comprend la défense 
et le spatial, au détriment de 
l’activité médicale. Or sa renta-
bilité est nettement supérieure, 
ce qui a permis au résultat net 
du groupe d’exploser (+ 150 %) 
sur un an à l’issue de l’exercice 
2025.
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Bretagne

une contribution positive des 
prix sur l’année, à hauteur 
de + 2 % environ. C’est de bon 
augure pour les prochains 
résultats, car le cap de la renta-
bilité devrait être maintenu.
- S. A.

Notre conseil

l Acheter Société remar-
quable à plus d’un titre 

(soucieuse de ses salariés 
et de ses actionnaires), avec, 
par exemple, une transparence 
totale sur les salaires de chacun 
une fois pas an. La croissance 
externe pourrait reprendre, 
ce que la Bourse appréciera.
Objectif : 90 € (THEP).

Si des décalages de livraison ont 
eu lieu au premier semestre 
2026, en raison des aléas du fret 
aérien dans le contexte de la 
guerre au Moyen-Orient, la nor-
malisation des flux et le lance-
ment de nouveaux produits 
devraient permettre à Lumibird 
d’enregistrer un bon second 
semestre. La société a, de ce fait, 
« confirmé ses objectifs pour 2026, 
avec une croissance attendue sur 
les deux divisions et une améliora-
tion progressive de la performance 
au fil de l’année ». - A. L. D.

Notre conseil

l Acheter L’activité est tirée 
par la demande dans le 

domaine de la défense. Nous 
confirmons notre conseil d’achat 
pour accompagner cette tendance 
commerciale favorable, couplée à 
une hausse de la rentabilité.
Objectif relevé à 30 € (LBIRD).

à réduire ses coûts. Les permis 
de bâtir sont repartis à la 
hausse depuis le début de 
l’année, mais en partant d’un 
point bas. L’effet sur les activi-
tés de menuiserie (charpentes, 

fenêtres) met plusieurs mois à 
se faire sentir. Le groupe est 
également actif en croissance 
externe.
Dernière initiative : la reprise 
des activités de béton prêt à 
l’emploi exploitées par BHR en 
Loire-Atlantique, qui permet 
de compléter le maillage terri-
torial dans l’Ouest. - J. V.-S.

Notre conseil

l Acheter Le maintien
des dispositifs de rénova-

tion énergétique devrait donner 
un coup de pouce au groupe, 
mais il faut désormais miser 
sur 2027 pour une vraie reprise 
du cycle.
Objectif : 28 € (ALHRG).
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LDC

I ssu de la fusion, en 1968, de 
deux entreprises, celle des 
Lambert, dans la Sarthe, et 

celle des Dodard Chancereul, en 
Mayenne, LDC est devenu un 
champion français et – désor-
mais – européen de la volaille et 
des œufs, jusqu’aux escalopes cor-
don bleu, avec ses marques 
Le Gaulois, Loué ou Maître Coq.
Situé à Sablé-sur-Sarthe, LDC a vu 
son chiffre d’affaires multiplié 
par 17 en trente ans de vie bour-
sière, dépassant 7 milliards d’euros 
au cours de l’exercice passé, ce qui 
en fait l’entreprise maillot jaune de 
ce Tour de France. Elle l’est aussi 
par la capitalisation boursière 
(4,2 milliards d’euros), après un 
cours record le 1er juin.

Dans une filière de la volaille qui a 
connu des faillites retentissantes, 
LDC, en situation de trésorerie 
nette, s’est toujours distingué par 
sa solidité, agissant même en fédé-
rateur. Ses acquisitions régulières 
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Pays de la Loire

Rising Stone

Un promoteur de biens
de luxe à la montagne

Thermador

L’ouverture du robinet 
de la croissance pour bientôt

L ’entreprise lyonnaise de 
robinetterie Thermador 
pourrait bien sortir la 

tête de l’eau en 2026. Façon de 
parler, car cette société fami-
liale est si bien gérée, qu’elle 
est parvenue à limiter les 
dégâts en 2024 et en 2025, 
deux exercices moins brillants 
compte tenu de la crise dans 
l’immobilier et du ralentisse-
ment dans l’industrie, moteurs 
importants pour Thermador. 
Le groupe a su maîtriser ses 
charges et, surtout, maintenir 
une structure financière solide. 
Si la fenêtre diplomatique ne 
se referme pas au Moyen-
Orient, la reprise pourrait se 

plus de 10 millions d’euros chacun. 
Le taux de précommercialisation 
est de 50 % pour une livraison fin 
2027. Pour Jean-Thomas Olano, 
dirigeant et fondateur, à la tête de 
52,1 % du capital, « il ne faut pas ven-
dre trop vite » car les clients se pro-
jettent mieux si la construction est 
avancée. Il prévoit d’écouler « qua-
tre à cinq appartements de plus 
l’hiver prochain, et le solde lors de la 
saison 2027-2028 ». - J.-L. C.

Notre conseil

l Acheter L’objectif confirmé 
d’un bénéfice net de 15 mil-

lions d’euros en 2026 (+ 48,5 %) 
n’est capitalisé au cours actuel que 
8,5 fois. Objectif : 65 € (ALRIS).

Entech

Un maillon apprécié des acteurs 
de la transition énergétique

Lumibird

Le réarmement européen
dope l’activité

L umibird conçoit, fabrique 
et distribue des lasers, 
aussi bien pour des usages 

scientifiques (à destination de 
laboratoires de recherche et 
d’universités) que pour des usa-
ges industriels (dans la produc-
tion, la défense ou encore le 
spatial) et médicaux (notam-
ment en ophtalmologie).

Contexte porteur
Son action a touché, le mois 
dernier, un plus-haut de vingt 
ans et s’inscrit toujours en 
hausse de 50 % sur un an. Et 
pour cause : cette entreprise de 
Lannion, dans les Côtes- 
d’Armor, profite de l’effort de 
réarmement européen face au 
retour des conflits militaires, 
aussi bien en Ukraine qu’au 
Moyen-Orient. Parmi les clients 
les plus importants de Lumibird 
figurent ainsi l’allemand Rhein-

premier bénéfice net de 0,7 mil-
lion, ce qui l’a incitée à payer un 
dividende de 0,068 €.
Pour la suite, avec un chiffre 
d’affaires à réaliser qui atteignait 
150 millions à la fin de 2025, con-
tre 33 millions à la fin de 2024, 
les objectifs ont été confirmés : 
pour 2026, des revenus de 
130 millions et une marge d’Ebi-
tda de 8 % à 10 % ; pour 2029, des 
ventes « supérieures à 300 mil-
lions » et une rentabilité de 20 % 
à 25 %. - C. L. C.

Notre conseil

l acheter Les objectifs 
pour 2026 et 2029 ont été 

confirmés, ainsi que la trajectoire 
bénéficiaire. Entech, de plus, 
développe des projets de stockage 
électrique, devenus indispensa-
bles pour les grands énergéticiens 
et les opérateurs de réseaux.
Objectif : 13 € (ALESE)

Herige

Paré pour le vrai rebond 
de la construction

L ’ex-VM Matériaux s’est 
séparé de son activité his-
torique de négoce en 

2024 pour se consacrer à 
l’industrie : béton frais et préfa-
briqué et menuiserie indus-
trielle. Le groupe est implanté 
dans la petite ville de Montaigu-
Vendée (20.000 habitants), 
dans les Pays de la Loire, et il 
est présent avant tout dans le 
Grand Ouest.
He r i g e  l u t t e  c o n t r e  l e 
marasme traversé par les mar-
chés de la construction neuve 
en France. Le groupe dispose 
de bonnes cartes pour tirer le 
meilleur parti du prochain 
cycle : l’orientation bas car-
bone de son offre et sa capacité 

Cap sur les 10 milliards d’euros 
de chiffre d’affaires dans cinq ans

ont contribué à nourrir une crois-
sance dynamique avant même 
que le marché de la volaille ne 
devienne aussi  porteur 
qu’aujourd’hui. Elles ont aussi per-
mis à LDC de se diversifier au 
rayon traiteur (Marie, les salades 
Martinet, etc.) et de s’implanter 
dans sept pays en Europe. De quoi 
viser un chiffre d’affaires de 10 mil-
liards d’euros dans cinq ans.
- c. L. C. et D. T.

Notre conseil

l acheter Grâce à un bilan 
solide, le groupe continue de 

se développer par croissance 
interne et externe, profitant de la 
forte demande pour la volaille.
Objectif : 145 € (LOUP).


